CASO DE EXITO - GOOGLE ADS

Gabinete radiolégico
en México

Publicidad en BUsqueda de Google + Display + Performance Max - enero 2022 — julio 20

El reto

Un gabinete radiolégico dental necesitaba un flujo constante de pacientes y odontdlogos referentes
en sus distintas sucursales, en un servicio donde la decision es inmediata: quien busca un estudio
de imagen lo necesita hoy. El objetivo: presencia permanente en Google con un presupuesto accesible.

La estrategia

Campanas de Basqueda segmentadas por sucursal y por servicio (radiografia panoramica, tomografia),
defensa de marca, y refuerzo con Display y Performance Max. Optimizacion continua de términos de
bUsqueda, pujas y anuncios sostenida a lo largo de mds de cuatro anos de colaboracion.

2,598 MXN 41 2.45M +4 anos

Conversiones Costo por conversion Impresiones Colaboracién continua

Conversiones por trimestre (contactos, llamadas y visitas al gabinete)
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De 31 conversiones en el primer trimestre medido a 615 en el mds reciente completo — casi 20 veces mds.
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Como se logré

Crecimiento ano con ano

Las conversiones anuales se multiplicaron por mdas de 8 desde el arranque, mientras la in
mantuvo accesible: MXN 106,050 acumulados en 4.5 anos (un promedio cercano a MXN 2,000

Audiencia alcanzada

°00 73% muijeres - el nucleo entre 25 y 44 anos
concentra el 56% de las impresiones.
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*2026 con corte al 10 de julio.
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Eficiencia de la inversion

13.5% MXN 3.15 93% MXN 41

CTR campania principal CPC en BUsqueda de clics desde movil costo por conversion

Claves del resultado

- Defensa de marca: las busquedas del nombre del gabinete se capturaron con CTR cercano al 30%.
- Campanas separadas por sucursal para capturar la demanda local de cada zona de la ciudad.

- Keywords de servicio como ‘radiografia panorédmica dental” con CTR superior al 11%.

- El costo por conversion bajé de MXN 83 a MXN 21 entre el primer y el Ultimo trimestre completo.

Datos reportados por Google Ads para el periodo de enero de 2022 al 10 de julio de 2026. La identidad del cliente se mantiene en reserva por
confidencialidad. Resultados histéricos no garantizan resultados futuros
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